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БИЗНЕС-ПЛАН
программа обучения предпринимательству в рамках проекта
"Женщины - сегодняшние лидеры. Мир завтрашнего дня"

Данные о предпринимателях
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Бизнес-данные

Предлагаемое название : ………………………………………………………………………………………………………

Организационно-правовая форма: ………………………………………………………………………………………………………

Основная сфера деятельности: ………………………………………………………………………………………………………
............................................................................................................................................................
............................................................................................................................................................

Второстепенные направления деятельности: ………………………………………………………………………………………………………
............................................................................................................................................................
............................................................................................................................................................

Место осуществления деятельности: ………………………………………………………………………………………………………
............................................................................................................................................................
............................................................................................................................................................




Данные о бизнес-идее

Потребность
Как появилась бизнес-идея? Почему необходим запуск данного бизнеса?
(Опишите минимум в 30 словах)

	





Видение будущего компании
Каким станет бизнес в будущем, что определяет бизнес-цели в среднесрочной и долгосрочной перспективе?
(Опишите минимум в 20 словах)

	





Миссия 
Опишите цель запуска бизнеса, что предлагает Ваш бизнес, какова основная цель?
(Опишите минимум в 20 словах)

	







SWOT-анализ бизнеса
	Сильные стороны:

	Слабые стороны:


	Возможности:

	Угрозы:





Информация о стратегии реализации бизнес плана

Цели бизнеса 
Сформулируйте предлагаемые цели для вашего бизнеса, как общую цель, так и конкретные/операционные цели.
Общая цель (через 3 года): .............................................................................................................
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………


Конкретная цель 1 (следующий год):………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Конкретная цель 2 (следующий год): ………………………………………………………………………………………………………
........................................................................................................................................................................................................................................................................................

Конкретная цель 3 (следующий год): ……………………………………………………………………………………………………..
........................................................................................................................................................................................................................................................................................


Конкретные действия, предлагаемые для достижения цели 
Укажите основные виды деятельности, необходимые для достижения каждой из предложенных конкретных целей. Опишите каждое действие и определите ресурсы, которые вам необходимы.


	№ п/п
	Описание/ Название деятельности
	Срок
(число месяцев)
	Необходимые ресурсы

	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	



	

	
	
	




5.3. Ожидаемые результаты

Определите основные ожидаемые результаты с момента запуска бизнеса. Для каждого результата укажите соответствующие показатели.


	Ожидаемый результат
	Соответствующие показатели

	
	

	
	

	
	




Описание и оценка продуктов/услуг, являющихся объектом предлагаемого бизнеса

Назовите и кратко опишите каждый продукт/услугу, являющуюся целью предлагаемого вами бизнеса.

	№ п/п
	Название продукта/услуги
	Краткое описание товара/услуги (включая цену продажи)

	1




	


	

	2




	


	

	3




	


	




6.2. Анализ рынка
Ответьте на следующие вопросы, заполнив приведенную ниже таблицу - Где и как вы хотите продавать товары/услуги? Кто ваши потенциальные клиенты? Какие конкретные потребности потенциальных клиентов удовлетворяют предлагаемые услуги/продукты? Насколько удовлетворяются эти потребности? Каково ожидаемое количество потенциальных клиентов? Каков потенциал роста?



	№ п/п
	Название продукта/услуги
	Краткое описание потенциальных клиентов (конкретные потребности, количество, характеристики и т.д.)

	1
	


	

	2
	


	

	3
	


	




6.3 Определение конкуренции

Укажите, кто является основными конкурентами для каждого типа рассматриваемых услуг/продуктов. Для выявленной конкуренции укажите некоторые характеристики.


	№ п/п
	Название продукта/услуги
	Краткое описание конкурента (кто? что? как?)

	1
	


	

	2
	


	

	3
	


	




6.4 Положение продуктов/услуг компании на рынке по сравнению с конкурентами

Опишите основные преимущества/недостатки продуктов/услуг компании по сравнению с теми, которые предлагают конкуренты.
	№ п/п
	Название продукта/услуги
	Преимущества
	Недостатки

	1
	


	
	

	2
	


	
	

	3
	


	
	




Стратегия маркетинга и продаж

Опишите не менее чем в 5 строках маркетинговую стратегию, рассматриваемую для запуска новых продуктов/услуг на рынке.
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………


Выберите один или несколько способов сделать услуги/продукты известными на рынке:
◻ интернет-реклама (веб-страница, facebook и т. д.);
◻ официальное мероприятие по запуску;
◻ листовки, плакаты, рекламные материалы;
◻ объявления или реклама в СМИ;
◻ другие способы, какие именно? ____________________________

Дайте краткое описание рассмотренных методов продвижения:
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Выберите один или несколько каналов сбыта для продажи разработанных услуг/продуктов.
         ◻ прямые продажи;
◻ через посредников,
◻ через собственных агентов;
◻ на заказ;
◻ другие каналы, какие именно? ____________________________

Дайте краткое описание предполагаемых каналов продаж:
..............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................



Необходимый и достаточный человеческий ресурс для запуска и функционирования бизнеса

Какова потребность в человеческих ресурсах, чтобы начать бизнес и ввести его в эксплуатацию? Какие позиции нужны? Каков профиль данных должностей? Каков профиль идеального кандидата на каждую должность?
	Название функции/позиции
	Число людей/функции-позиции
	Из них
	Профиль функции/позиции
	Профиль кандидата на должность
	

	
	
	руководящая должность
	исполнительная  должность

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	




Опишите некоторые способы, которые вы имеете в виду для найма и выбора подходящих людей для бизнеса, который вы хотите начать. Укажите, как именно вы планируете мотивировать человеческий ресурс, каковы затраты на найм персонала, как вы обеспечите мотивирующий, поддерживающий и недискриминационный рабочий климат.
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................




Описание инновационной составляющей бизнеса

	

















Что нового принесет бизнес предлагаемый вами? Каковы инновационные элементы или новый подход?


Бюджет на запуск и введение в действие бизнеса



	БЮДЖЕТ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ
1 ГОД РЕАЛИЗАЦИЯ БИЗНЕСА

	

	 
	 1 мес
	2 мес
	3 мес
	4 мес
	 5 мес
	6 мес
	7 мес
	8 мес
	9 мес
	10 мес
	11 мес
	12 мес
	ИТОГО/1 год

	ДОХОД:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доход от собственной деятельности:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доходы от продукции/услуги/работ категории 1
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доходы от продукции/услуги/работ категории 2
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доходы от продукции/услуги/работ категории…
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доход от субсидии
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доход от собственного вклада
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО ДОХОД:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	РАСХОДЫ:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на заработную плату
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Доходы приравнивающиеся к заработной плате собственных/приглашенных экспертов
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Социальные отчисления, связанные с расходами на заработную плату и аналогичными расходами (взносы работников и работодателей)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на проживание персонала (командировки)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Суточные расходы собственного персонала (командировки)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на транспорт собственного персонала
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Налоги и туристическая страховка и туристическая медицинская страховка
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы, связанные с приобретением различных специализированных услуг, для которых получатель помощи минимис не имеет необходимого опыта
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на приобретение материальных основных средств, в том числе земельных участков и недвижимого имущества, товарно-материальных ценностей, сырья и материалов, в том числе расходных материалов, прочие инвестиционные расходы, необходимые для деятельности предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	..
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на аренду помещений (в том числе складских), помещений для осуществления различных видов деятельности предприятия, оборудования, транспортных средств, различных товаров
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы по аренде, связанные с работой предприятий по: оборудованию, транспортным средствам, различному движимому и недвижимому имуществу)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Коммунальные услуги, связанные с работой предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Услуги по управлению зданием, связанные с бизнес-операциями
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Услуги по техническому обслуживанию и ремонту оборудования и транспортных средств, связанные с работой предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Архивирование документов, связанных с деятельностью предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Амортизация активов, связанных с деятельностью предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансовые и юридические (нотариальные) расходы, связанные с деятельностью предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Подключение к компьютерным сетям, связанным с работой предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Информационные и рекламные расходы, связанные с деятельностью предприятий
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Затраты на обработку данных
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на обслуживание, обновление и разработку ИТ-приложений
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на приобретение изданий, книг, специализированных журналов, имеющих отношение к деятельности, в печатном и/или электронном виде
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на концессии, патенты, лицензии, товарные знаки, права и аналогичные активы
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы, связанные с гарантиями, предоставленными банками или другими финансовыми учреждениями
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	ИТОГО РАСХОДЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	ПРИБЫЛЬ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 





Настоящий проект внедряется Общественным объединением «Help» из Республики Молдова в партнёрстве с румынским Объединением «INOVATRIUM», при поддержке Программы «ООН Женщины» и финансировании Женского фонда мира и гуманитарной деятельности.
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